
Commerce

Le G20: une supérette qui aide !
Le G20 est un petit centre-commercial à St Laurent-sur-Sèvre 
ou la plupart des personnes habitant aux alentours vont faire 
les courses. Nous l'avons visité puis interviewé une apprentie.

Son chiffre d'affaire

e propriétaire  est  M Cottreau, 
son  entreprise  à  été  créée  en 

1967 et à été agrandie en 1990. Son 
chiffre d'affaire est de 3 300 000 € 
pour le magasin et 2 500 000 € pour 
la station d'essence.
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Des produit divers

L'entreprise  vend  des  produits 
utilisés  dans  le  quotidien.  La 
plupart  des  clients  sont  des 
personnes  qui  habitent  aux 
alentours.  Les  fournisseurs  de 

l'entreprise  sont  la  centrale  G20 
DIAPAR, M.Dévaud pour les fruits 
et les légumes et M. Bégein pour la 
viande et il y a tout ce qui faut pour 
le strict nécessaire du quotidien.

Un personnel varié

Dans  cette  entreprise  il  y  a  11 
femmes  et  4  hommes  qui  y 
travaillent.  Il  y  a  plusieurs  postes 
dans  cette  entreprise  dont  les 
caissier  (es)  qui  sont  en  poste 
polyvalent, donc qui ne garde pas le 
même poste en permanence, il  y a 
le  comptable  qui  se  charge  de  la 
comptabilité et  il  y a les bouchers 
car  l'entreprise  ne  reçoit  pas  la 
viande déjà découpée.

De bons horaires

Du lundi au vendredi le G20 ouvre 
de  8h30  à  12h30  et  de  14h30  à 
19h30,  le Samedi de 8h30 à 19h00 
et le dimanche et les jours fériés de 
9h00  à  12h00.  Le  G20  ferme  le 
dimanche  après-midi.  Le  moment 

où les employés travaillent le plus 
est  le  mardi   car  ils  reçoivent  les 
marchandises  et  le  vendredi. 
L'entreprise emploie des saisonniers 
l'été et des stagiaires.

Une apprentie parle :

Elle  s'appelle Angélique,  elle  a 16 
ans  et  est  en  1  ère  année 
d'apprentissage  et  elle  prépare  un 
Bac  Pro  vente.  Elle  est  dans  une 
école qui s'appelle ESFORA et fait 
des stages au G20 ou elle y gagne 
un  salaire  car  elle  est  en 
apprentissage.  Pour  elle  les 
principales  qualités  pour  bien  y 
travailler  sont  qu'il  faut  sourire, 
être  attentif,  patient  et  organisé 
surtout dans la mise au rayon !

Guillaume Lubin

Enseigne du magasin


